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IN BRIEF

USFDA nod for Granules’
nervous system drug
HYDERABAD

The US Food and Drug

Administration (USFDA) has

approved the Abbreviated

New Drug Application

(ANDA) fi��led by Granules

Pharmaceuticals Inc., a

wholly owned subsidiary of

Granules India, for

Amphetamine Sulfate tablets

USP 5 mg and 10 mg. The

product is bioequivalent to

the reference listed drug

product (RLD), Evekeo

Tablets, 5 mg and 10 mg, of

Arbor Pharmaceuticals, LLC. 

HDFC Bank reduces
lending rates by 10 bps
MUMBAI

India’s largest private sector

lender HDFC Bank on

Tuesday cut its lending rates

by 10 basis points (bps)

across all tenors, eff��ective

Wednesday, sources said. The

move comes a day ahead of

the policy review by the

Reserve Bank of India, which

is reportedly peeved at

lenders for not passing on its

three consecutive rate cuts

of 0.75% to the borrowers.

With this, HDFC Bank’s

one­year MCLR comes to

8.6%.  PTI

Sundaram Finance 
Q1 net up 11.94%
CHENNAI

Sundaram Finance Ltd., a

leading non­banking fi��nance

fi��rm, reported an 11.94%

growth in its standalone net

profi��t to ₹��157.53 crore for the

fi��rst quarter ended June

2019. During the period,

total income from operations

rose to ₹��923.07 crore from

₹��851.19 crore. Disbursements

for Q1 increased to ₹��4,414

crore, from ₹��4,096 crore.

Assets Under Management

grew to ₹��29,977 crore from

₹��25,930 crore. The deposit

base crossed ₹��3,000 crore. 

The ₹��5,574­crore settlement
crisis at the National Spot Ex­
change  Ltd.  (NSEL),  which
came  to  light  six years ago,
could  fi��nally  see  some  mo­
ney being recovered as  two
of the accused entities have
fi��led a proposal to pay ₹��100
crore to settle their outstand­
ing dues.

Aastha Minmet India and
Juggernaut Projects, both be­
longing to the Aastha Group,
have  fi��led  an  application  at
the  MPID  Court,  which  is
hearing the NSEL matters.

‘No fraudulent intention’
MPID refers to the Maharash­
tra Protection of Interests of
Depositors  (in  Financial  Es­
tablishments)  Act,  under
which cases have been fi��led
against the accused entities.
While the entities have pro­

posed  to  pay  ₹��100  crore  by
selling their land parcels lo­
cated at Hyderabad and Cut­
tack,  the  settlement  propo­
sal also states that if there are
outstanding  dues  after  dis­
posing  the assets,  the  same
would  be  repaid  within  12
months of the court’s appro­
val  of  the  settlement  plan.

“We  have  no  fraudulent  in­
tention and would like to set­
tle the payment of ₹��100 crore
as  proposed  on  behalf  of
Aastha  Minmet  India  Ltd.
and  Juggernaut  Projects  Li­
mited,”  Mohit  Singhal,  MD,
Aastha Group, told The Hin-

du. “In due course of the in­
vestigation, the real facts of

the situation will emerge. It
has been over fi��ve years and
yet the liabilities are not as­
certained.  There  has  been
no recovery in this case and
hence our off��er towards set­
tlement is an earnest step in
that  direction.  We  can  only
off��er  but  the  authorities
need  to  come  forward  and
accept or suggest some solu­
tion,” he added. 

The  money  trail  in  the
case of Aastha Group, as es­
tablished  by  the  Enforce­
ment Directorate, is pegged
at ₹��180 crore, while the claim
by  NSEL  is  ₹��230  crore.  The
Bombay  High  Court  has
passed a decree while fi��xing
the  total  liability  of  Aastha
Group  at  ₹��158  crore.  The
group  has  already  paid  ₹��32
crore over three years and is
now proposing to settle  the
outstanding  dues  of  ₹��126
crore by paying ₹��100 crore.

NSEL: Aastha may pay ₹��100 cr. dues
Aastha Minmet India and Juggernaut Projects plan to sell their land parcels 

The Aastha group has already paid ₹��32 crore out of the total
₹��158 crore over the last three years. * GETTY IMAGES/ISTOCK
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Private sector lender Laksh­
mi  Vilas  Bank’s  (LVB)  stan­
dalone net loss for the fi��rst
quarter ended June 2019 wi­
dened  to  ₹��237  crore  from
₹��124 crore registered during
the corresponding year­ear­
lier period, on a fall in inter­
est  income  and  higher
provisioning.

“Capital  is scarce. Credit
book  is  not  growing  and  it
continues to aff��ect our pro­
fi��ts,”  said  Parthasarathi
Mukherjee,  MD  and  CEO,
Lakshmi Vilas Bank. 

“Eff��orts  are  on  to  raise
capital.  The  process  has
started.  Soon  after  the  im­
pending merger with India­
bulls  Housing  Finance,  all
the issues will be taken care
of,” he said.

Asked  how  long  could

they manage without funds,
he said  that  they had been
managing it for the last few
quarters.  “Hopefully,  this
might not go on for long,” he
said.

Net interest income stood
at  ₹��123  crore  against  ₹��130
crore.  Net  interest  margin
rose  to  1.65%  from  1.48%.
Capital adequacy ratio came
down to 6.46% from 9.45%.

Provisions  and  contin­
gencies  rose  to  ₹��212  crore
compared with ₹��162 crore in
the year­earlier period. Oth­
er  income  dipped  to  ₹��53
crore from ₹��61 crore in the
year­earlier period. 

Gross non­performing as­
sets as a percentage of gross
advances  increased  to
17.30%  from  10.73%.  Provi­
sion coverage ratio stood at
63.08%.  Net  NPAs  rose  to
8.30% from 5.96%.

Lakshmi Vilas Bank Q1
net loss rises to ₹��237 cr.
Private lender’s interest income drops

Special Correspondent

CHENNAINational  Stock  Exchange
(NSE)  and  Singapore  Ex­
change  (SGX)  have  re­
ceived  a  set  of  approved
regulatory  dispensations
from their statutory regula­
tors  on  the  joint  proposal
that NSE and SGX submit­
ted earlier this year.

The proposed NSE Inter­
national  Financial  Service
Centre (IFSC)­SGX Connect
aims to bring together the
trading of Nifty products in
Gujarat  International  Fi­
nance Tec­City (GIFT) and
create  a  larger  pool  of  li­
quidity  comprising  inter­
national and home market
participants, stated a joint
release by the exchanges.

The Connect model will
enable SGX and NSE  IFSC
members  to  access  Nifty
products in GIFT, it added.

NSE, SGX
get nod for 
joint proposal 
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Berger  Paints  India  Ltd.
(BPIL)  is  eyeing  a  few  Rus­
sian  paint  companies  for
probable acquisition. 

These fi��rms are in the dec­
orative  paints’  segment,
which is BPIL’s largest busi­
ness.  It  may  help  scale  up
BPIL’s existing operations in
Russia, according to sources.

Expanding footprint
Tapping new segments and
verticals  and  expanding
footprint  through  mergers
and acquisitions are among
the areas  that  the company
has  identifi��ed  for  increased
operational  effi��ciency,  ac­
cording  to  its  latest  annual
report .

BPIL chairman K. S. Dhin­
gra and MD and CEO Abhijit

Roy,  however,  declined  to
comment  on  the  matter,
while  addressing  a  post­an­
nual  general  meeting press
briefi��ng. However, in a regu­
latory  fi��ling,  the  company
said  its  board  “recognised
that  the  company  is  consi­
dering  investment  oppor­
tunities in Russia to comple­
ment its existing operations .

However,  no  decision  has
been taken in this regard.”

BPIL  operates  a  decora­
tive  paints  unit  –  Berger
Paints Overseas Ltd. (BPOL),
Russia,  which  is  a  wholly
owned subsidiary of Berger
Cyprus  Bolix  SA  Poland.
BPOL  faced  an  impairment
loss of ₹��28.6 crore in 2018­19.
Mr.  Dhingra  said  this  was
mainly  on  account  of  rou­
ble’s  weakness.  “It  is  now
gaining strength and we may
invest in an industrial paints
facility,” he said. Mr. Roy told
the shareholders that the un­
it was doing better now.

On the impact of the auto
sector’s slowdown on BPIL,
Mr.  Roy  said  the  business
had countered  this  through
forays  into  new  accounts
“where  BPIL  was  not  pre­
sent.” 

Target companies are in the decorative paints segment 

Abhijit Roy

Special Correspondent

KOLKATA

Berger eyes Russian paint fi��rms 

Syndicate  Bank  is  all  set  to
embark  on  a  mega  digital
transformation journey that
will  cost  the  bank  at  least
₹��100  crore,  according  to
Mrutyunjay Mahapatra, who
took  over  the  reins  of  the
bank less than a year ago.

Digital architecture
In  an  exclusive  interaction,
Mr.  Mahapatra,  the  manag­
ing director and chief execu­
tive offi��cer of the bank, said:
“We are engaging a transfor­
mation  management  partn­
er who can set up a solid dig­
ital  architecture  for  us.  We
have  already  fl��oated  RFPs
[request for proposals] and a

bunch of consulting fi��rms in­
cluding Accenture, Capgemi­
ni,  McKinsey,  KPMG  and
Boston  Consulting  Group
have shown interest.”

Mr.  Mahapatra  said  the
bank was currently evaluat­
ing the proposals it received
and a fi��nal decision would be

taken by September end, ad­
ding that the exercise would
cost  it  not  less  than  ₹��100
crore. “It is not tough to buy
technology. But putting it to
eff��ective use and eventually
changing  the  culture  of  the
bank is what we are explor­
ing,” he added.

Listing  out  the  prerequi­
sites  that  the  bank  expects
from  a  technology  consul­
tant, he said, “It’s going to be
a techno­commercial  en­
gagement. We will consider
a fi��rm that comes with prior
experience in a similar trans­
formation exercise in a com­
parable  bank.  Part  of  the
payment will be variable or
based on the delivery of the
promised  deliverables.

Eventually,  the  fi��rm  should
be  able  to  transfer  know­
ledge and technology to the
bank in addition to giving it
seamless and continued sup­
port.” 

Commenting  on  the  ex­
pected RoI (return on invest­
ment) from the digital trans­
formation  exercise,  Mr.
Mahapatra,  who  earlier
served as Chief Information
Offi��cer and DMD at SBI, said
the  bank  was  expecting  a
clear  RoI  starting  from  the
fi��rst three months of the Op­
eration Digital.

“Quick wins are expected,
some results will come with­
in three months... some in 6
months  and  also  in  12
months,” he added.

Evaluating proposals from Accenture, Capgemini, McKinsey, KPMG, BCG: MD

Mini Tejaswi

Bengaluru

Mrutyunjay Mahapatra

Syndicate Bank set to embark on a 
₹��100­crore digital transformation journey


